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PRESSEMITTEILUNG 
 

active mining meldet erfolgreiches erstes Quartal 2007 
Mit der Einstellung von Andreas van der Ploeg als Vertriebsrepräsentanten startet 

intensivere Kundenansprache  

 

Augsburg, 8. Mai 2007 – Die active mining AG gibt ein Wachstum von  

33 Prozent im ersten Quartal 2007 im Vergleich zum gleichen Zeitraum des 

vergangenen Jahres bekannt. „Die Umsatzsteigerung können wir in erster Linie 

auf mehr Umsatz bei Bestandskunden zurückführen. Sie sind von unseren 

bisherigen Dienstleistungen so überzeugt, dass wir von ihnen neue Aufgaben 

gestellt bekommen haben“, erklärt Holger Schrödl, Vorstand der active mining 

AG, den Erfolg. Das Unternehmen reagiert auf die Entwicklung mit Expansion 

im Bereich Vertrieb und stellt zum 1. Mai 2007 van der Ploeg als 

Vertriebsrepräsentanten ein, um zukünftig die bestehenden Kunden noch 

intensiver betreuen und neue Vertriebskanäle öffnen zu können. 

 

active mining wird zukünftig den Bereich Vertrieb gezielt ausbauen und holt sich deshalb 

Andreas van der Ploeg ins Team. „Er ist ein Allrounder, der Anforderungen, die Kunden an 

uns stellen, sehr gut einschätzen kann und außerdem viel Vertriebserfahrung hat“, erklärt 

Holger Schrödl, Vorstand der active mining AG, die Personalentscheidung.  

„Ich wollte in ein Unternehmen wechseln, in dem ich zusammen mit einem kleinen, 

motivierten Team schnell und flexibel Entscheidungen treffen und mich persönlich sehr gut 

einbringen kann. Die Struktur hier wird mir dies ermöglichen und gleichzeitig Raum lassen, 

eine neue Vertriebspipeline nach meinen Vorstellung aufzubauen“, so van der Ploeg. Der 

Markt im Bereich Business Intelligence ist geprägt von ständigem Wachtum, von immer 

neuen Produkten und Dienstleistungsangeboten. Mit der personellen Aufstockung trägt 

active mining dieser Entwicklung Rechnung. 

Die active mining AG mit Standort in Augsburg hat sich von der Gründung im Jahre 2000 

an auf die Bereiche Business Intelligence und Data Warehousing spezialisiert. Das 

Unternehmen sieht sich als Partner mittelständischer Unternehmen und entwickelt ein 

ständig wachsendes Portfolio an branchenspezifischen, individuellen Lösungen. Diese 

zeichnen sich vor allem durch den modularen Charakter aus. So kann der Kunde erst mit 
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einer kleinen Variante einsteigen und diese Basis dann entsprechend den Anforderungen 

zu immer komplexeren Lösungen erweitern. Die Berater von active mining sind fachlich 

wie technisch nicht nur BI-orientiert, sondern zeichnen sich auch durch kompetentes 

Wissen in Betriebswirtschaft aus. Als weitere Stärke neben der schlagkräftigen Teamgröße 

von 15 Mitarbeitern besitzt active mining die Interpretationskompetenz, alle in 

Unternehmen vorhandenen Daten auszuwerten und auch mit externen Daten verknüpfen 

zu können. 
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